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Asociatia Input Agro Romania, in calitatea noastra de asociatie a principalilor distribuitori
de inputuri din sectorul agricol din Romaénia, in urma dezbaterilor publice din ultima
perioada privind practicile comerciale si creditul comercial din domeniul agro, pe tot lantul
de productie si distributie (producator —importator — distribuitor — fermier), dorim sa
prezentam in mod public urmatoarele concluzii si solutii.

Inca din anul 2024, cand Asociatia Input Agro Romania era in constituire, am adus in
atentia publica necesitatea crearii unui cadru legislativ care sa stabileasca reguli clare
privind standardul de definire al distribuitorilor, legea creditului comercial si sistemul de
garantare a creditorilor.

In agricultura Romaniei, peste 90% din inputurile utilizate de c&tre fermieri sunt
achizitionate prin creditare de la furnizori (distribuitori, producatori, importatori) sau prin
credite accesate prin sistemul bancar sau de tip IFN. Principalul creditorin relatia cu
fermierul ramane distribuitorul, care asigura finantarea pentru 80% din necesarul de
seminte, produse fitosanitare, fertilizanti si motorina.

in ultimii doi ani, creditarea oferita de sistemul bancar catre fermieri si distribuitori a scazut
in mod considerabil, iar programele de finantare cu garantie de stat si/sau dobanda
subventionata lipsesc. Prin urmare, dupa trei ani dificili pentru fermieri, nevoia de finantare
a crescut, dar oferta de creditare a scazut.

Creditul comercial oferit de distribuitori catre fermieri a fost tot mai solicitat, dar
capacitatea sistemului de distributie de a acoperi nevoia din piata a scazut considerabil
dupa anul 2024. Multe companii distribuitoare si-au redus activitatea, altele au redus
termenele de plata oferite prin credit furnizor sau portofoliul de produse oferite cu
finantare pana la recoltarea culturii. Procentul tot mai mare al creantelor nerecuperate din
piata si disponibilitatea tot mai scazuta a sistemului bancar de a sustine acest mecanism
au limitat capacitatea distribuitorilor.

Numarul fermierilor care au o capitalizare optima, care isi pot achizitiona inputurile
necesare prin plati imediate sau cu termen de pana la 90 de zile, este in scadere.



Numarul actiunilor de insolventa sau de faliment a crescut la un nivel ingrijorator in
domeniul agricol, atat la nivelul fermierilor, cat si la nivelul distribuitorilor sau traderilor.
Aproximativ patru miliarde de lei nu au fost recuperate la finalul anului 2024, iar aceasta
valoare a crescut la finalul anului 2025, in conditiile in care rata dobanzii, dar si inflatia,
raman la un nivel ridicat.

Concluzia ultimilor ani este aceea ca nivelul de risc este tot mai mare in domeniul agricol,
iar costurile de finantare sunt mai ridicate, in conditiile unei oferte tot mai reduse.

Anul 2026 a adus noi crize globale, generate de conflictul din Orientul Mijlociu: cresterea
accelerata a preturilor la combustibili si fertilizanti, precum si 0 noua crestere a dobanzilor
bancare si a inflatiei, in conditiile in care preturile productiei agricole fie au stagnat, fie au
scazut.

In acest context, AIAR considera cé intreg domeniul agricol suferd, nu doar in Romania si
nu doar pentru anumiti jucatori din lantul de distributie si productie.

O colaborare reala intre toti actorii din lantul de productie si distributie, precum si o
colaborare mai buna intre autoritati si asociatiile profesionale, pentru a intelege
problemele si a identifica solutii adaptate acestui mediu, prin care sa fie mentinute
conditiile de finantare a productiei agricole, reprezinta o obligatie comuna.

In vremuri dificile este nevoie de programe coerente, de respect intre parteneri si de solutii
adaptate. Tocmai de aceea consideram ca urmatoarele proiecte legislative trebuie
prioritizate pe agenda decidentilor, dar si pe agenda companiilor din domeniul agricol:

1. Legea creditului comercial

Avem deja norme europene care definesc conditiile de creditare, dar pentru termen scurt,
de maximum 60 de zile. Directiva europeana care reglementeaza termenele de platain
tranzactiile comerciale prevede un termen de 60 de zile calendaristice, ca limitd maxima
pentru plata facturilor intre companii, cu exceptia cazului in care se convine altfel in mod
expres si nu este inechitabil pentru creditor.

in domeniul agricol din Romania, termenele de plata ajung si la 360 de zile, in campania de
toamna, cand este infiintata cultura de rapita, iar fermierii au nevoie de inputuri cu
creditare pana la recoltare. Avem unul dintre cele mai extinse termene de plata din regiune
si din Uniunea Europeana si una dintre cele mai mari ponderi ale vanzarilor cu termen de
plata la recoltare.

Si totusi, nu avem o lege care sa ofere garantii pentru creditori. De prea multe ori, creditorul
este obligat sa amane incasarile, fie din cauza fenomenelor climatice extreme, fie din



cauza unor crize globale cu efecte negative. Insa piata distributiei nu mai poate sustine
costurile tot mai mari de finantare si o rata tot mai scazuta de recuperare a creantelor.

Tocmai de aceea, creditorul are nevoie de mecanisme clare de protectie, inclusiv de
instrumente de asigurare a creditului comercial si de garantare a incasarilor, precum si de
un statut juridic care sa i ofere prioritate la recuperarea sumelor, in special in situatiile de
insolventa sau faliment.

2. Standardul de definire al distribuitorului

n contextul aparitiei recente in presa agricold a unor cazuri in care unii fermieri acuzi
presupuse practici ilegale sau abuzive din partea unor distribuitori de inputuri agricole,
consideram necesare cateva clarificari pentru o corecta intelegere a modului de
functionare al acestui sector.

Sectorul distributiei de inputuri agricole din Roméania functioneaza, in marea sa majoritate,
pe baze comerciale transparente si corecte. Estimam ca peste 80% dintre distribuitori
respecta standarde profesionale ridicate si aplica politici comerciale conforme cu
practicile europene.

Situatiile punctuale trebuie analizate in context contractual. Relatiile comerciale dintre
distribuitori si fermieri sunt reglementate prin contracte clare, care prevad atat termenele
de plata, cat si conditiile comerciale asociate acestora.

AIAR sustine reglementarea distributiei de inputuri agricole prin definirea unui standard
clar al activitatii de distributie. Distribuitorul nu ofera doar credit comercial. Acesta asigura
consultanta tehnica in ferma, respecta reglementari europene privind gestionarea
deseurilor si comercializarea substantelor periculoase, promoveaza solutii inovatoare si
gestioneaza lanturile de aprovizionare in relatia cu partenerii externi.

Consideram ca, in prezent, distributia realizata la nivel profesional se confrunta cu o
concurenta neloiala din partea unor jucatori care nu respecta aceste obligatii si care nuisi
asuma respectarea normelor europene si nationale. Exista, in practica, doua tipuri de
distribuitori: cei care respecta standardele si legislatia si cei care nu o fac, dar
distorsioneaza piata, fie prin vanzari B2B, fie in mediul online, fara a detine toate
autorizatiile necesare si fara a fi inclusi in procesele de verificare si de evaluare.

Tocmai de aceea sustinem crearea unui cadru legislativ prin care distributia de inputuri
agricole sa fie reglementata clar, atat din perspectiva autorizarii activitatii, cat si a
protectiei impotriva concurentei neloiale.

3. Practicile comerciale din domeniul agricol



n contextul aparitiei recente in presa agricold a unor cazuri in care unii fermieri acuzi
presupuse practici comerciale abuzive, este important de subliniat ca politicile de tip
»discount la plata, nu la factura”, conditionate de respectarea termenelor de plata, nu
reprezinta o practica unilaterala a distribuitorilor, ci sunt implementate de ani de zile de
catre producatorii de inputuri agricole, la nivel international. Acest mecanism, cunoscut
drept ,,credit furnizor cu discount ulterior”, este un standard al industriei.

Distribuitorii, la randul lor, sunt supusi acelorasi conditii comerciale din partea
producatorilor. Orice Tntarziere la plata atrage pierderea discounturilor si aplicarea de
penalitati, ceea ce face imposibila asumarea unilaterala a costurilor generate de
nerespectarea termenelor contractuale de cétre parteneri. In plus, reducerile pentru
volum, cifra de afaceri sau alte oferte comerciale, sunt primite de distribuitor tot la finalul
contractului.

Generalizarea unor cazuri izolate si utilizarea acestora pentru a caracteriza intregul sector
drept abuziv reprezinta o abordare eronata.

n acelasi timp, acest context evidentiaza necesitatea unei reglementari mai clare a
creditului comercial in agricultura. Este necesara dezvoltarea unui cadru legislativ care sa
asigure un echilibru intre parti, inclusiv mecanisme de protectie a creditorului, precum
asigurarea creditului comercial si garantarea incasarilor.

Distribuitorii suporta costuri suplimentare pentru fiecare creanta incasata cu intarziere si
sunt, la randul lor, penalizati de catre producatori pentru nerespectarea termenelor de
plata.

Cu toate acestea, distribuitorii care au tratat fermierii ca parteneri au identificat solutii
adaptate pentru depasirea perioadelor dificile si nu au recurs la practici abuzive sau
masuri disproportionate.

Creditarea este esentiala pentru agricultura Romaniei, iar o abordare echilibrata, la nivelul
tuturor companiilor din lantul de productie si distributie, este absolut necesara pentru a
putea sustine in continuare finantarea fermierilor, tindnd cont de nevoile si de
constrangerile fiecarui actor din acest lant.

AlAR isi asuma un rol activin demararea procesului de consultare, cu fermieri, distribuitori,
producatori si autoritati, pentru a initia cele trei prioritati legislative, absolut necesare.



